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证券代码：870199         证券简称：倍益康         公告编号：2024-012 

 

四川千里倍益康医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记

载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个

别及连带法律责任。 

 

一、投资者关系活动类别 

特定对象调研 

□业绩说明会 

媒体采访 

现场参观 

□新闻发布会 

□分析师会议 

□路演活动 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

二、投资者关系活动情况 

（一）活动时间、地点 

活动时间：2024 年 1 月 18 日 

活动地点：公司会议室 

（二）参与单位及人员 

上海证券报、华福证券、海通证券、西南证券、国泰君安、开源证券、粤港

澳大湾区产融投资有限公司、上海冰河资产管理有限公司 

（三）上市公司接待人员 

公司董事长、总经理：张文 先生 

公司董事：王露 女士 
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证券事务代表：奚旺 先生 

三、投资者关系活动主要内容 

本次投资者关系活动的主要问题及公司对问题的回复概要如下： 

问题 1、公司自主品牌目前的情况？ODM和自主品牌的发展方向？ 

回复：拓展 C 端市场离不开自有品牌的打造，对于公司来说，开发自有品牌

是一种有效的战略，可以帮助我们增加市场份额、提高利润和建立品牌忠诚度。

目前来说，这块暂时是我们的短板。但是我们有医疗器械背景，相信未来消费者

会对我们形成比较好的认知。渠道方面，我们线上和线下都是重点，重要促销节

点我们筋膜枪的销售也是排名靠前的，线下我们在百货、商超、数码店等都有渠

道，我们线下预计今年能有近千家集合店合作，未来还将拓展，倍益康品牌是走

高端理疗级别的产品路线，这些产品线下体验属性较高。 

我们现在有一定规模的 ODM 合作，主要是境外市场，国内以发展自有品牌

为主，海外发展自有品牌或选择 ODM 视情况而定，如果客户的品牌影响力强，

我们就会选择 ODM，反之会选择自主品牌。 

问题 2、和目前市面上同类公司相比，公司有哪些差异? 

回复：公司目前接触的经销商对公司认可度比较高，认为我们的产品在参数

和性能上相较市面上其他公司的同类产品有差异化，具有一定的优势。 

公司在生产方面，核心零部件有相当一部分通过研发自主生产。此外，公司

产品种类丰富，均为系列化产品，以筋膜枪为例，有超 20 余款系列产品。 

问题 3、公司未来的产品布局情况是怎样的？ 

回复：筋膜枪品类依然是公司收入的主要来源，公司将继续引领这个行业的

发展；此外，公司非常重视氧疗领域中的便携制氧机，制氧机行业的发展空间远

大于筋膜枪行业，我们的便携制氧机、水杯式保健制氧机具备便携、美观、氧浓

度高、应用场景广等特点，与市场上现有的产品相比具有显著的差异与优势。市

场上传统的制氧机产品是持续供氧，仅用于室内，而公司的制氧机产品是脉冲式

的，只有吸气的时候才会制氧供氧，利用率高，可以随身携带用于户外。 

问题 4、过去几年康复医疗产品没有放量的原因？ 

回复：公司医疗产品领域一直在发展，去年取得 4 个二类医疗器械注册证，

但这一领域的发展周期较长。公司未来争取每年能取得 3-5 个医疗器械注册证，
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经过 4-5 年的发展，公司产品能够布局主要的医疗康复产品领域。 

问题 5、公司对未来盈利能力的展望？ 

回复：公司产品的盈利能力高于小家电行业，但是相对于医疗器械公司，公

司的盈利能力偏低。筋膜枪这一品类，若无创新产品的持续推出，其盈利能力也

会随着行业竞争，市场饱和等情况而逐步下降。公司只有通过不断创新，满足市

场的需求，才能提升盈利能力。便携式制氧机、水杯式保健制氧机、可变振幅筋

膜枪、压缩靴都是创新性的产品，未来有望提升盈利能力。 

问题 6、公司最近 1-2年哪个方向是主要的发力点？ 

回复：公司产品包含力疗、氧疗、电疗、热疗、磁疗等领域，涵盖医疗及消

费市场。筋膜枪属于力疗类产品，公司希望能在以上领域中开发出更多的好产品，

满足市场的需求。 

 

 

四川千里倍益康医疗科技股份有限公司 

董事会 

2024 年 1 月 22 日 


